
 

El Parc Científic de Barcelona (PCB) és un dels parcs científics més importants d'Europa. Creat per la Universitat de Barcelona el 1997, 
el PCB va ser el primer parc científic a Espanya i avui és una referència internacional per a la promoció de la innovació amb 3.500 
professionals, és actualment la llar de cinc instituts d'investigació i més d’un centenar d’empreses i altres organitzacions. El PCB és una 
entitat compromesa amb la igualtat d’oportunitats entre homes i dones i per tant, seran benvingudes i valorades per igual totes les 
candidatures, independentment del gènere o sexe. El PCB necessita incorporar al seu equip: 

 

 
UN/A DIRECTOR/A DE COMERCIALITZACIÓ 

 
 
 
En dependència de Direcció General, assumirà les tasques de definir, planificar i gestionar 
l’estratègia de comercialització dels espais, serveis i altres projectes del PCB: 

 
• Comercialització d’espais de laboratoris de biologia, química i dispositius mèdics i oficines i serveis 

generals, científics i tecnològics associats: 
Identificar i atendre les necessitats d’espais i serveis dels clients actuals del Parc  
Prospecció i captació de nous clients  
Liderar els processos de comercialització: definició de projectes, elaboració de pressupostos,  
propostes i visites 
Portar a terme les negociacions de contractes d’espais i serveis  
Gestionar i dur a terme el seguiment dels compromisos contractuals juntament amb l’àrea d’atenció al 
client, sota la seva dependència. 
Fidelitzar els usuaris del PCB 
 

• Liderar l’àrea d’atenció al client: 
Assignar responsabilitats de l’equip, definir i avaluar objectius, prioritzar tasques, supervisar necessitats 
formatives, participar als processos de selecció i altres derivades de la gestió de l’equip 
 

• Liderar l’àrea de comunicació: 
Assignar responsabilitats de l’equip, definir i avaluar objectius, prioritzar tasques, supervisar 
necessitats formatives, participar als processos de selecció i altres derivades de la gestió de l’equip 
Representar al PCB en esdeveniments de l’àmbit i en visites del Parc 
Atendre noves necessitats de comunicació i màrqueting que es puguin derivar 
 

• Liderar l’àrea de RESSÒ, Recerca en societat: 
Assignar responsabilitats de l’equip, definir i avaluar objectius, prioritzar tasques, supervisar necessitats 
formatives, participar als processos de selecció i altres derivades de la gestió de l’equip 
Identificar nous productes subjectes a un possible patrocini 
Prospecció, captació i gestió de patrocinadors 
 
Altres responsabilitats: 

• Participar en la confecció de tarifes juntament amb la Direcció d’Administració i Finances i la Direcció 
General 

• Vetllar, impulsar i donar compliment a les accions recollides dins la política i normativa en matèria de 
medi ambient dins el seu àmbit de responsabilitat 

• Gestionar el pressupost de la Direcció de Comercialització 
• Assumir altres tasques de direcció que es puguin derivar 

 
 
Es requereix: 

 
• Formació Universitària dins l’àmbit de ciències de la vida. L’especialització esmentada pot ser no 

imprescindible si s’acredita el primer requisit següent. 
• Coneixement i experiència rellevant en tasques de comercialització i desenvolupament de negoci en el 

sector de ciències de la vida. 
 
 
 



 

 
• Experiència en gestió econòmica, confecció i seguiment de pressupostos. 
• Experiència en organització d’equips. 
• Experiència en gestió de la comunicació corporativa i màrqueting. 
• Es valorarà positivament haver treballat amb CRM’s. 
• Idioma català, castellà i anglès nivell avançat escrit i parlat. 
• Imprescindible persona proactiva, resolutiva i amb facilitat de comunicació i coordinació tant amb clients 

com amb la resta d’àrees del Parc. Persona metòdica, amb capacitat de planificació i acostumada a 
treballar amb terminis de lliurement i orientació a servei. 
 
 

 
Les persones interessades enviar CV i carta de presentació (fins 01/02/2024) 

borsadetreball@pcb.ub.cat 
Indicar referència: DIRECCIÓ COMERCIALITZACIÓ 
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